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PRÉREQUIS

VALIDATION DE LA FORMATION

OBJECTIFS

CONTENU

Les fondamentaux de la communication 
Prendre la mesure de l’importance des filtres de communication
Contrôler sa communication non verbale
Adapter son message à sa cible
Animation : jeux de rôle et vidéo

Construire son pitch commercial 
Définir le pitch et son objectif
Définir sa proposition de valeur
Construire les différentes phases de son pitch
Animation : mise en situation Elevator Pitch - Débrief collectif

Prise de parole en public
Contrôler son stress
Identifier les techniques d’ouverture de son discours
Structurer ses arguments
Conclure par une invitation à l’action
Animation : construire en binôme un argumentaire à destination d’une
cible définie
Prise de parole en binôme - Débrief collectif

Commerciaux, chargés de
relation clients
Dirigeants d'entreprise
Toute personne chargée du
développement commercial de
l'entreprise

Aucun prérequis

Attestation de fin de formation
Certification de l’organisme

Décoder les mécanismes de communication
Apprendre la méthodologie permettant de se présenter de
manière concise, claire et percutante
Susciter l'adhésion de ses interlocuteurs grâce à une prise
de parole claire et confiante
Gérer son stress



PÉDAGOGIE

DATES DES SESSIONS

TARIF À LA DEMANDE

Pédagogie active s'appuyant sur des : apports théoriques,
applications sur des cas, exercices pratiques, partages d'expérience. 

Système d’évaluation : 
Mise en situation Elevator Pitch - Débrief collectif

A consulter sur notre site internet.

Facilitez-vous le business !

contact@lpf-formation.com
3 impasse des écoles - 69550 CUBLIZE

lpf-formation.com

BÉATRICE PILOT : 06 65 21 91 26
PHILIPPE LE ROUX : 06 48 98 00 22
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Remis sur devis et après étude de votre demande en fonction du

nombre de personnes et de la situation de la formation.


